L ATTIRIBY

Partneriink kdvé megoldasokat kindlé magyar vallalkozas, amely a zold kavé kivalasztasatol a
porkolében zajlé folyamatokon at, majd a kavéf6z6t6l egészen a csészéig biztositja a mindségi
kavézas élményét.

Fiatalos csapatukba keresiink kollégat az alabbi pozicidba:

Senior Sales munkatars (B2B)

Feladatok:

Ha mar bizonyitottdl senior értékesit6ként, és a kovetkez6 lépés a sales vezetés lenne, a sajat kiemelt
Ugyfeleid gondozasa mellett, itt egy novekvd, stabil cégre, kész folyamatokra és prémium termékportféliéra
épithetsz.

e Key Account menedzsment: Osszetett B2B-ligyletek (kavé, gép, oktatas, szerviz) lezarasa és
hosszu tavu gondozasa dontéshozokkal, tulajdonosokkal.

e Csapatépités és mentoralas: A sales csapat napi szint( irdnyitasa, fejlesztése és fokozatos
atvétele sales vezet6ként.

e Egylttmiikédés: Szoros k6z6s munka a marketingcsapattal az értékesités 6sszehangolasaért.

Elvarasok:

e 3-5 év értékesitési vagy lgyfélkapcsolati tapasztalat (B2B)
e Komplex, tobb dontéshozds targyalasi rutin

e Magabiztos angol nyelvtudast (min. B2)

e VezetGi ambicidk és potencial

e B kategdrias jogositvanyt és autdvezetGi gyakorlat

El6ny:

e Elelmiszeripari, HoReCa vagy gasztrondmiai tapasztalat el6ny, de nem feltétel
e Korabbi csapatvezetdi tapasztalat elény, de nem feltétel

Amit megbizonk kinal:

e FGallasu, alkalmazotti jogviszony

e Normal munkarend, HO lehetGséggel

e Stabil, hosszutavi munkalehetdség egy novekvé hazai kavéporkslGnél
e Csaladias, tdmogatd légkor és baratsagos csapat

Munkavégzés helye:

e Budapest VIII

Amennyiben hirdetésiink felkeltette érdeklédését kérem, kiildje el az 6néletrajzat
az allasl@manrey.hu e-mail cimre.




